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Parte il 23 gennaio il roadshow 2024 di RE/MAX Italia 
12 Kick Off Meeting lungo tutta la penisola per presentare gli obiettivi e i 

programmi del 2024 ad affiliati e prospect 
 

Il 2024 di RE/MAX Italia si apre all’insegna dei Kick Off Meeting, gli esclusivi appuntamenti di inizio 

anno con cui il franchising immobiliare incontra i propri affiliati per celebrare, regione per regione, i 

successi dell’anno appena concluso e presentare gli obiettivi e i programmi di quello appena 

cominciato. 

 

Dal 23 gennaio al 15 febbraio i Kick Off Meeting RE/MAX toccheranno le principali città italiane 

lungo tutta la penisola, isole comprese. “Si tratta di un imperdibile appuntamento di condivisione e 

networking con cui vogliamo dare il giusto calcio di inizio al nuovo anno”, afferma Dario Castiglia - 

CEO & Founder di RE/MAX Italia. “I Kick Off Meeting saranno l’occasione per tutta la nostra rete 

di affiliati per avere un primo outlook sulle dinamiche presenti e future di un mercato sempre più 

sfidante, ma anche per ricevere interessanti anteprime dei progetti pianificati e per fissare i target 

che guideranno la nostra attività nel 2024”.  

 

RE/MAX Italia annuncia, inoltre, che i Kick Off Meeting saranno aperti non solo agli affiliati attuali, 

ma anche ai professionisti esterni interessati a unirsi alla rete. Questi eventi rappresentano, 

infatti, un'opportunità unica per approfondire i vantaggi del modello di business win-win di RE/MAX, 

che combina organizzazione, formazione continua, strategie di marketing avanzate e tecnologia 

d'avanguardia per garantire il successo fin dall'avvio dell'attività. Inoltre, la formula dello studio 

associato promuove la collaborazione e le sinergie tra i professionisti, offrendo flessibilità e 

competenze elevate per una penetrazione di mercato ottimale e un business redditizio. 

 

L’accesso ai prospect è possibile solo su invito, rivolgendosi direttamente all’agenzia RE/MAX di 

riferimento. 

 

 

Per maggiori informazioni sul calendario dei Kick Off Meeting di RE/MAX Italia: 

https://franchising.remax.it/eventi-remaxitalia 

 

 
 
COMPANY PROFILE RE/MAX ITALIA – remax.it 
Fondata in USA nel 1973 da Dave e Gail Liniger, RE/MAX approda in Italia nel 1996 grazie alla lungimirante 

visione di Dario Castiglia, tutt’oggi alla guida del network immobiliare. Anno dopo anno, RE/MAX rafforza la 

leadership a livello mondiale, dove oggi è presente in oltre 110 Paesi con quasi 9.000 agenzie e 142.000 

agenti affiliati, operando con un esclusivo modello di business basato sullo studio associato che massimizza 

le opportunità offerte dal settore immobiliare. Un metodo rivoluzionario fondato su un sistema di collaborazione 

capace di far crescere la produttività degli agenti immobiliari, offrire un servizio di qualità superiore ai clienti e 
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aumentare il giro d’affari delle agenzie immobiliari. Massima produttività, massima innovazione, massima 

redditività: in una parola RE/MAX. 
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