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Luxury Living 5D. Le dimensioni del lusso nel living 

Made in Italy 
26 ottobre 2023, ore 15.00-18.45: RE/MAX Italia invita a seguire in 

streaming l’inedito evento organizzato con SDA Bocconi  

24 ottobre 2023: «Luxury Living 5D. Le dimensioni del lusso nel living Made in Italy» nasce dalla 

volontà di esplorare le dimensioni del lusso e le interrelazioni con la filiera del living di pregio 

nel mercato domestico, con il coinvolgimento di esperti e di top practitioner del luxury management 

di diverse industry. L’iniziativa di SDA Bocconi School of Management, promossa da RE/MAX Italia 

per posizionare ad un livello sempre più alto la propria divisione dedicata agli immobili di lusso, The 

RE/MAX Collection, vedrà la partecipazione di Dario Castiglia, CEO & Founder di RE/MAX Italia. 

Inoltre, in rappresentanza delle agenzie RE/MAX Collection in Italia, prenderanno parte alle tavole 

rotonde i broker Joanne Maria Barley, Federico Panigati e Vittorio Savoia. L’evento è pensato con 

un format interattivo, che alterna lecture dei professori dell'ateneo che condividono quanto rilevato 

dalla letteratura scientifica e da casi studio rappresentanti best practice di diversi settori, a sessioni 

di confronto tramite mini panel caratterizzati dalla diversità settoriale e/o disciplinare. 

 

L’incontro si svolgerà in presenza, presso l’Auditorium Ferrero nel campus SDA Bocconi ed è rivolto 

ad un target di invitati ed ospiti altamente selezionato e a numero chiuso. 

 

L’evento potrà essere seguito anche in streaming (online), previa registrazione, al seguente link 

https://rem.ax/Luxury_Living_5D_REMAX 

 

Entrando nel vivo del progetto, il dibattito si focalizzerà su cinque pilastri oggetto di analisi da parte 

di esponenti del mondo accademico ed istituzionale di altissimo livello che tratteranno i seguenti 

punti: 

1. Emotional Real Asset: minimo comun denominatore del lusso e ruolo del luxury real estate 

2. Luxury Home Office Value &: il valore sostenibile degli investimenti oltre il valore economico 

nel lusso 

3. Luxury Real Estate as a service: il valore dei servizi nel ciclo vita del prodotto di lusso e il 

ruolo del real estate nella luxury customer journey 

4. RE Lux Tech: il ruolo della tecnologia nel lusso e relazioni con il living 

5. Real Asset Investment: i driver di valore dei beni di lusso e il ruolo del luxury e del real estate 

nella diversificazione di portafoglio 

 

 

L’agenda aggiornata è scaricabile alla pagina dedicata: www.sdabocconi.it/remax 
 
 
 
 

http://www.remax.it/
https://rem.ax/Luxury_Living_5D_REMAX
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COMPANY PROFILE RE/MAX ITALIA – remax.it 
Fondata in USA nel 1973 da Dave e Gail Liniger, RE/MAX approda in Italia nel 1996 grazie alla lungimirante 
visione di Dario Castiglia, tutt’oggi alla guida del network immobiliare. Anno dopo anno, RE/MAX rafforza la 
leadership a livello mondiale, dove oggi è presente in oltre 110 Paesi con quasi 9.000 agenzie e 142.000 
agenti affiliati, operando con un esclusivo modello di business basato sullo studio associato che massimizza 
le opportunità offerte dal settore immobiliare. Un metodo rivoluzionario fondato su un sistema di collaborazione 
capace di far crescere la produttività degli agenti immobiliari, offrire un servizio di qualità superiore ai clienti e 
aumentare il giro d’affari delle agenzie immobiliari. Massima produttività, massima innovazione, massima 
redditività: in una parola RE/MAX.  
Nel 2022 RE/MAX Italia ha messo a segno il miglior fatturato di sempre, superando quota 117 milioni di euro. 
In crescita anche il volume transato che si attesta oltre i 3,7 miliardi. Traguardi frutto di una strategia fortemente 
orientata all’innovazione, anche grazie all’utilizzo di strumenti tecnologici, a programmi formativi d’eccellenza 
erogati da RE/MAX University in collaborazione con prestigiosi istituti universitari e al recruitment dei migliori 
professionisti attivi sul mercato.  
Per il 2023, l’obiettivo stimato per l’Italia è un ulteriore crescita del fatturato e un potenziamento del network, 
puntando a superare i 5.500 professionisti del settore immobiliare affiliati su scala nazionale. Il tutto con la 
promessa al cliente di trovare il miglior acquirente, e trovarlo rapidamente, rendendo la customer experience 
più confortevole e più soddisfacente in termini economici.  
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