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Tornano le Conferenze sul Mercato Immobiliare di 

RE/MAX Italia  
Primi appuntamenti a Genova (5 ottobre) e Roma (11 ottobre) 
 

Torna l’appuntamento con le Conferenze sul Mercato Immobiliare di RE/MAX Italia, gli esclusivi 

incontri organizzati dal gruppo in franchising rivolti agli imprenditori del real estate. Un’occasione 

unica per approfondire le dinamiche presenti e future di un mercato sempre più sfidante, attraverso 

i dati elaborati dal Centro Studi di RE/MAX Italia e le testimonianze di broker di successo già affiliati 

al network.  

 

Le prime due date in programma toccheranno rispettivamente le piazze di Genova (5 ottobre) e 

Roma (11 ottobre). A guidare i professionisti alla scoperta del real estate del futuro sarà Dario 

Castiglia - CEO & Founder di RE/MAX Italia – che condividerà sentiment e previsioni per i mesi a 

venire. Secondo Castiglia, infatti, il mercato immobiliare italiano continua a dimostrarsi dinamico, 

offrendo interessanti opportunità professionali per chi intende intraprendere la carriera 

imprenditoriale aprendo un’agenzia immobiliare: “Anche nell’attuale situazione geopolitica, la casa - 

come è sempre stato storicamente - continua ad essere percepita come bene rifugio. I prossimi mesi 

segneranno una stabilizzazione del mercato, anche se le zone più appetibili e gli immobili di pregio 

continueranno ad essere richiesti, con prezzi che rimarranno stabili”. A supporto di queste 

dichiarazioni verranno condivise le analisi dettagliate effettuate dal Centro Studi di RE/MAX Italia, 

con informazioni esclusive relative alle tipologie di immobili più ricercati e ai desiderata degli 

acquirenti.  

 

Uno scenario articolato, dunque, ma ancora ricco di opportunità per gli imprenditori che 

vorranno mettersi in gioco, scegliendo di operare con la forza di un network con oltre 25 anni di 

esperienza in Italia. A testimoniare i vantaggi del modello di business di RE/MAX basato sulla 

formula dello studio associato saranno alcuni broker RE/MAX da tempo affiliati al network. 

Imprenditori che hanno già conseguito importanti traguardi anche grazie alla filosofia win-win di 

RE/MAX. Da un lato, infatti, il franchising assicura organizzazione ed economie di scala, offrendo 

vantaggi competitivi quali formazione continua, strategie di marketing ed esclusivi strumenti 

tecnologici per creare un’attività di successo fin dalla fase di start up. Dall’altro, la formula dello 

studio associato, che si fonda sulla collaborazione tra professionisti e sulle sinergie tra broker e 

consulenti, garantisce indiscussi plus in termini di flessibilità e competenze, favorendo la massima 

penetrazione del mercato per un business profittevole. 

 
 
 
 
 
 
 
 

http://www.remax.it/
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CONFERENZE SUL MERCATO IMMOBILIARE DI RE/MAX ITALIA 

 

GENOVA - 5 ottobre 2023 

dalle ore 10.00 alle ore 12.00 

presso Hotel Holiday Inn Genova - via Milano, 47 

Registrazione gratuita al seguente link:  

https://rem.ax/Conferenza_Immobiliare_5ottobre 
 

 

ROMA - 11 ottobre 2023 

dalle ore 10.00 alle ore 12.00 

presso Rome Marriott Park Hotel - via Colonnello Tommaso Masala,54  

Registrazione gratuita al seguente link:  

https://rem.ax/Conferenza_Immobiliare_11ottobre 
 

 

 

 

 
COMPANY PROFILE RE/MAX ITALIA – remax.it 
Fondata in USA nel 1973 da Dave e Gail Liniger, RE/MAX approda in Italia nel 1996 grazie alla lungimirante 
visione di Dario Castiglia, tutt’oggi alla guida del network immobiliare. Anno dopo anno, RE/MAX rafforza la 
leadership a livello mondiale, dove oggi è presente in oltre 110 Paesi con quasi 9.000 agenzie e 142.000 
agenti affiliati, operando con un esclusivo modello di business basato sullo studio associato che massimizza 
le opportunità offerte dal settore immobiliare. Un metodo rivoluzionario fondato su un sistema di collaborazione 
capace di far crescere la produttività degli agenti immobiliari, offrire un servizio di qualità superiore ai clienti e 
aumentare il giro d’affari delle agenzie immobiliari. Massima produttività, massima innovazione, massima 
redditività: in una parola RE/MAX.  
Nel 2022 RE/MAX Italia ha messo a segno il miglior fatturato di sempre, superando quota 117 milioni di euro. 
In crescita anche il volume transato che si attesta oltre i 3,7 miliardi. Traguardi frutto di una strategia fortemente 
orientata all’innovazione, anche grazie all’utilizzo di strumenti tecnologici, a programmi formativi d’eccellenza 
erogati da RE/MAX University in collaborazione con prestigiosi istituti universitari e al recruitment dei migliori 
professionisti attivi sul mercato.  
Per il 2023, l’obiettivo stimato per l’Italia è un ulteriore crescita del fatturato e un potenziamento del network, 
puntando a superare i 5.500 professionisti del settore immobiliare affiliati su scala nazionale. Il tutto con la 
promessa al cliente di trovare il miglior acquirente, e trovarlo rapidamente, rendendo la customer experience 
più confortevole e più soddisfacente in termini economici.  
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